Scuola di Specializzazione alla Professione di
Dottore Commercialista

Corso degli studi 2025

Perugia, 8 Gennaio 2025

-
1




La professione di Dottore Commercialista

La attivita della professione sono molteplici e coinvolgono aspetti contabili, giuridici, economici, finanziari, organizzativi.

Il Dottore Commercialista ad esempio:

supporta le aziende clienti nelle fasi di start up, pianificando, implementando e presidiando gli adempimenti amministrativi ;

realizza gli adempimenti contabili, presso lo studio o, in supporto, presso l'azienda (anche con la tenuta e I'laggiornamento dei registri
contabili);

affianca I'impresa nella predisposizione del bilancio di esercizio;

affianca le imprese in tutti i temi fiscali;

predispone le dichiarazioni dei redditi e gli altri dichiarativi fiscali (anche per le persone fisiche);

gestisce il rapporto con I'Agenzia delle Entrate e assiste nel contenzioso tributario, rappresentando le imprese davanti agli organi della
giurisdizione tributaria;

partecipa alla pianificazione patrimoniale del cliente;

se anche revisore legale, effettua la revisione contabile e formula giudizi sui bilanci di imprese ed enti pubblici;

affianca l'azienda negli aspetti organizzativi;

presidia la crisi di impresa come consulente come esperto nella composizione negoziata ex art. 12 CCll e come esperto per l'attestazione
di piani (piano attestato ex art. 56 CCll, accordo di ristrutturazione art. 57 CCll, concordato art. 87 CCll) e per altre attestazioni;

effettua la liquidazione di aziende e patrimoni, anche nell'ambito di procedure «fallimentari»;

effettua valutazioni di aziende;

presidia le operazioni straordinarie societarie (fusione, scissione) e le operazioni di acquisto, la cessione, affitto di azienda.

Si evidenzia la varieta delle tematiche affrontate e delle competenze richieste. Da ciod scaturisce I'esigenza di una certa specializzazione e la

capacita a lavorare in team, con altri commercialisti e con altri professionisti.
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La Scuola

La Scuola di Formazione alla Professione di Dottore Commercialista nasce dalla collaborazione tra I’Ordine dei Dottori
Commercialisti e degli Esperti Contabili di Perugia e il Dipartimento di Economia dell’Universita di Perugia. Alla

convenzione iniziale si e poi aggiunto I’Ordine dei Dottori Commercialisti e degli Esperti Contabili di Terni.

E’ nata nel 2008, iniziando la propria attivita con il Corso per i Tirocinanti che, dal 2008 a oggi, ha formato oltre 500

studenti.

Oggi, la Scuola organizza:

- il Corso degli Studi, annuale e finalizzato all’approfondimento delle tematiche della professione. Costituisce una

evoluzione del Corso per i Tirocinanti ed &€ anche propedeutico all'esame di Stato;

- i Master di Specializzazione, dedicati all'approfondimento di specifiche tematiche professionali.



La Scuola — accordo attuativo ed organi

Il funzionamento della Scuola si basa sui contenuti di un Accordo Attuativo, di recente rinnovato tra gli Ordini di

Perugia e Terni e il Dipartimento di Economia dell’Universita di Perugia.

Gli organi della Scuola sono il Comitato di Indirizzo, il Consiglio Didattico e Scientifico, il Direttore.

Il Comitato di Indirizzo € composto dai Presidenti degli Ordini di Perugia e Terni e dal Direttore del Dipartimento di
Economia. Il Comitato sovrintende all’attuazione e alla eventuale modifica dell’/Accordo, nomina il Direttore e gli altri

membri del Consiglio Didattico e Scientifico, cui da indicazioni per I'impostazione della didattica.

Il Consiglio Didattico e Scientifico € composto di cinque membiri, tra i quali, il Direttore della Scuola, due proposti dal
Dipartimento di Economia, due dagli Ordine di Perugia e Terni. Il Consiglio definisce 'ordinamento didattico del Corso
degli Studi e dei Master di Specializzazione, sceglie i docenti, coordina I'attivita didattica. L'attuale Consiglio € composto

da Filippo Riccardi, Valentina Pettirossi, Fabio Santini, Franco Giacometti e Francesco Angeli.

Il Direttore Convoca coordina il Consiglio Didattico e Scientifico, rappresenta la Scuola, attua le decisioni del Comitato e
del Consiglio, predispone il piano di spesa preventivo e il rendiconto consuntivo, ordina I'attivita operativa, disciplina

modalita e tempi di iscrizione al Corso degli Studi e ai Master di Specializzazione.
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Il Corso degli Studi — evoluzione

Con l'edizione 2023 — 2024, il Consiglio Didattico e Scientifico, su indicazione del Comitato di Indirizzo, ha realizzato una

profonda revisione dell’'impostazione del corso, sulla base di alcuni presupposti strategici:

A.

approccio pratico: il corso non punta a trasferire (solo) nozioni teoriche di base che tirocinanti e professionisti
hanno gia ricevuto all’Universita; tali conoscenze sono, tuttavia, propedeutiche e il corso punta a un loro
approfondimento in una prospettiva di efficacie applicazione professionale. La trattazione di ogni argomento,
quindi, muove dal richiamo delle nozioni teoriche di base ma verte sulla loro applicazione pratica;

I{l

problem solving: il tema e quello del “saper fare”; non acquisire dei meri strumenti pratici, bensi di sviluppare e
potenziare la capacita di “risolvere i problemi” in un contesto di “complessita” della professione. Lobiettivo non &

quello di diventare (solo) paratici ma quello di saper fare con consapevolezza;

multidisciplinarieta: I'evoluzione della professione genera l'esigenza di crescenti gradi di specializzazione su
singole aree che conduce alla frequente collaborazione dei commercialisti, sia tra di loro che con altri
professionisti. A questo proposito, il corso richiama i contenuti multidisciplinari della professione e simula i

“tavoli” (anche virtuali) intorno ai quali i professionisti lavorano.



Il Corso degli Studi — ulteriore evoluzione

Per la prossima edizione, il Consiglio Didattico e Scientifico, su indicazione del Comitato di Indirizzo, pur mantenendo i

presupposti strategici adottati, ha impostato una ulteriore significativa evoluzione, sulla base di alcuni obiettivi:

1.

ulteriore sviluppo dell’approccio pratico: si e ritenuto che tutte le competenze acquisite nel corso degli studi
universitari debbano considerarsi come acquisite e che non sia necessario «ripeterle» nell’lambito del corso. Le
lezioni divengono, quindi, solo pratiche e riguarderanno dodici casi specifici, di significativo interesse
professionale;

utilita per I'esame di stato: si ritiene che tale approccio consenta di affrontare dei casi con le stesse modalita con
le quali vengono posti nell'ambito dell’esame di abilitazione alla professione. Ognuna delle giornate formative sara
coniugata anche in ottica di esame di Stato;

utilita formativa: la struttura e i contenuti del corso divengono di particolare interesse anche per la generalita dei
colleghi, considerato che i casi affrontati saranno attuali e ne saranno esaminati tutti gli aspetti significativi
(strategici, societari, contabili, fiscali). Per i colleghi gia iscritti, quindi, sara possibile anche l'iscrizione a singole
giornate;

praticita: il corso si articolera in 12 giornate intere (mattina e pomeriggio), cosi da agevolare la partecipazione che
e prevista solo in presenza, allo scopo di dare massima efficacia al corso;

snhellezza: le ore totali del corso si riducono a 96.



Il Corso degli Studi — struttura

LEZIONE DATA m ORARIO ARGOMENTO

1

10

11

12

22.01.2025

04.02.2024

19.02.2024

05.03.2024

19.03.2024

02.04.2024

16.04.2024

30.04.2024

14.05.2024

28.05.2024

11.06.2024

25.06.2024

8

9-13; 14-18

9-13; 14-18

9-13; 14-18

9-13; 14-18

9-13; 14-18

9-13; 14-18

9-13; 14-18

9-13; 14-18

9-13; 14-18

9-13; 14-18

9-13; 14-18

9-13; 14-18

La costituzione di una societa: esame del caso concreto della Alfa s.r.l. con soci paritetici che hanno
disciplinato la gestione societaria con drag along e patti parasociali

Redazione del bilancio della societa con particolare riferimento alla continuita aziendale e agli
adeguati assetti organizzativi ai fini del bilancio. Caso concreto della Alfa s.r.l.

La istituzione e I'’evoluzione della governance e degli adeguati assetti organizzativi della societa di
costruzioni Alfa s.r.l.

Il trasferimento del business: redazione della perizia di conferimento di ditta individuale Alfa in s.r.l.

Composizione negoziata della crisi: esame di un caso concreto di procedura

Il piano e la sua attestazione: caso pratico di redazione di una attestazione per un accordo di
ristrutturazione dei debiti art. 57 CClI

Stallo societario, aumento di CS, non superamento dello stallo, soluzioni allo stallo con effetti
discrezionali di recesso del socio. Caso concreto della Alfa s.r.l.

Quotazione di PMI: caso concreto di societa umbra operante nel settore delle energie rinnovabili.

Gruppi societari: il controllo e la responsabilita di direzione e coordinamento. Caso concreto della
Alfa s.r.l.

Trasferimento di azienda: esame di 2 casi concreti di affitto e di conferimento (e confronto con la
disciplina della scissione mediante scorporo)

IVA (esame di casi specifici): rettifica della detrazione; operazione di acquisto di terreno con permuta
di bene immobile da costruire; residenza fiscale; rappresentante fiscale.

Contenzioso tributario: esame di alcuni casi concreti, dalla risoluzione in autotutela al ricorso alla
CTG

7



	Diapositiva 1: Scuola di Specializzazione alla Professione di Dottore Commercialista   Corso degli studi 2025
	Diapositiva 2: La professione di Dottore Commercialista
	Diapositiva 3: La Scuola
	Diapositiva 4: La Scuola – accordo attuativo ed organi 
	Diapositiva 5: Il Corso degli Studi – evoluzione
	Diapositiva 6: Il Corso degli Studi – ulteriore evoluzione
	Diapositiva 7: Il Corso degli Studi – struttura

